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1.热点客户的热度管理和快速编辑
说明：
本次升级增加了关于热点客户中热度的管理。
· 什么是热度？
直接的理解就是客户的热点程度，热度越高的客户：把握越大、或者距离签约越近、或者越接近成功。
· 热度怎么区分？
热度被分为低、中、高三个级别，分别用黑色、棕色、红色表示。
· 为什么需要用热度？
使用不同颜色管理热点客户的热度，可以更准确的对热点客户分类，进一步提升跟单效率。
· 热度的快速编辑解决什么问题？
快速编辑热度，优化了改变热点说明、取消热点的操作，客户在热点和非热点之间的切换更容易，热点客户的有效性被最大保障。
在使用中请注意：
不要设置太多的热点客户，否则就失去了热点客户的意义。
客户的热点一旦消失，马上取消，否则会造成对有效热点客户的干扰。
设置热点和热度的方法：
· 1.在客户视图中的操作 
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增加了热度管理，所以在新建客户时，看到如下图所示：
热度字段可以选择三种状态。
· 2.在工作台热点客户模块的快捷操作
客户被设置为热点后，会在工作台热点客户位置显示。
点击热点客户的名字，原来的功能是弹出该客户的视图；现在则弹出一个关于热点快速操作的窗口，如下图：
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这个界面的操作方法：
1、 点击红色箭头部分，可以直接编辑热点说明

2、 点击蓝色箭头部分，可以修改热度指标
3、 点击绿色箭头部分，可以取消该客户的热点

4、 点击紫色箭头部分，可以打开该客户的视图
注意：热度根据高中低分了三种颜色，如果变更热点客户的热度，在工作台上显示的热点客户颜色也随之变化。比如，热度为高热的客户，在工作台热点客户模块内是红色的。
出库单，入库单的打印功能
说明：

用于需要纸面文件备案的用户使用。
操作：

· 1.打印出库单
进入出库单的列表，方法：
全功能菜单(库存(出库单；或者：库存(出库单
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可以在列表中看到打印按钮，如下图：
点击打印按钮，出现打印方式的选择框如下图：
在这里选择打印的方法实现打印操作。
· 2.打印入库单
几乎和打印出库单的方法完全一致，只是入库单打印在入库单的列表中。
菜单位置：

全功能菜单(库存(入库单；或者：库存(入库单。
销售机会阶段停留天数
说明：
· 什么是销售机会阶段停留天数？
表示这个销售机会在当前的阶段停留的时间，比如某销售机会从上周一开始进入“需求分析”阶段，到今天共停留了9天，这就是销售机会阶段的停留天数
· 这个数值有什么作用？
它直接反映了销售机会在当前阶段停留的时间，间接地暴露各种销售机会跟踪中的问题。当一个机会在某阶段停留的时间很长却没有任何阶段推进的时候，需要关注这个机会的具体跟踪情况，分析具体原因解决问题。
· 这个数字应该在什么范围内比较合适？
这个数字是动态的，每次登录上来都会根据当天的日期自动计算。您可以根据贵企业在通常跟踪销售机会中各个阶段停留的平均时间作为衡量时间是否太长的标准。
· 数字什么时候会变化？
每天都在自动变化，记录本阶段开始到今天的天数；如果机会的阶段发生变化，则日期自动清零，从1开始累计天数。
· 为什么有的销售机会，没有这个数字？
对于“状态”字段不等于“跟踪”的机会，都不计算这个天数。
查看停留天数的操作：

· 1．在销售机会列表中查看
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· 2.在销售机会视图中查看
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仓库的关闭功能
说明：

· 什么情况下可以关闭仓库？
一般在没有正式启用库存管理之前，也就是说该仓库并不涉及较多的采购入库、订单出库的数据的情况下，经过慎重考虑，确实需要关闭仓库的，才使用这个方法。
注意：对于大多数情况，我们并不推荐这个功能的应用，因为仓库在库存管理中是一个数据基础的地位，关闭仓库有可能带来意想不到应用逻辑和数据逻辑的混乱。
· 关闭仓库前需要做哪些准备工作？
1. 确定是否确实需要关闭该仓库，并到入库单、出库单等列表查看和本库相关的数据
2. 把仓库内的产品通过移出、盘点、出库等操作，使其产品库存均为0。如果仅仅是为了关闭该库，建议使用盘点操作。
3. 到库存列表中，点击“整理数据”，清除库存为0的产品库存数据。
操作方法：
· 1.用Boss用户登录，进入帐户菜单，系统设置
在仓库和权限设置中，把需要删除的仓库名称修改为空，保存即可。
产品视图增加出入库历史和库存分布
查看方法

比如在这个界面中，我们希望关闭3号仓库，把3号仓库的库名删除，然后提交。
多库列表的权限限制提醒
说明


当使用多个仓库时，在库存列表界面，对仓库权限的自动校验和提醒功能。
使用效果

比如：在库存列表中，如果当前用户没有2号和4号仓库的权限，移动鼠标到2号仓库和4号仓库的标签时，会出现提示：“无权限”。

已经使用的用户数量的查看
说明

在帐户菜单的“用户设置”中，察看已经使用的用户数量。
查看方法

如下图所示：


开设用户时的密码查看
说明


增加了新开设用户时，自动生成密码的查看功能。

查看方法
如上图。
本次全部升级功能  
新增功能 

· 出库单、入库单打印 

· 热点客户的热度颜色管理，快速热点操作界面 

· 销售机会阶段停留天数 

· 多库切换的权限提醒 

· 空库名的自动关闭功能 

· 用户管理中已使用用户数提示 

· 订单发货逻辑的优化和隐含Bug的修订 

优化功能 

· 系统执行中的错误代码识别反馈功能 

· 多库时库名显示的优化 

· 开设用户的密码查看 

· 日程、任务与行动历史的分类同步
北京沃力森信息技术有限公司 产品部
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